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| Somos una compania 100% de analitica, desarrollamos productos de datos y soluciones analiticas a la medida en los diferentes
sectores de la economia, como el Financiero, Inmobiliario y Retail. Nuestro objetivo es acelerar el curso de crecimiento y la
automatizacioén de los procesos operativos, realizando un gran aporte a la transformacion digital de las companias.

Nuestro elemento diferenciador, ademas de la experiencia y creatividad, es la innovacion de las soluciones y productos de datos
que te ayudaran a convertir tus datos en informacion procesable, lo que te permitira tomar decisiones mas inteligentes,
identificar nuevas oportunidades y obtener una ventaja competitiva
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Ceill SOLUCIONES BASADAS _a analitica de datos le permite a tu compafiia recopilar, integrar, analizar y

© 0 i oresentar datos de diferentes fuentes de informacidn, con el objetivo de apoyar el

I EN ANALITICA DE DATOS E proceso de toma de decisiones en las diferentes areas de tu empresas. Se puede
INTELIGENCIA ARTIFICIAL utilizar en una variedad de tareas y soluciones como:

Identificar tendencias y patrones: Analizar grandes
cantidades de datos e identificar tendencias y patrones
que pueden ayudar a las empresas a tomar decisiones
mas informadas.

Medicion del rendimiento: Realizar un seguimiento
continuo de los indicadores clave de rendimiento (KPI)

Prondstico: Se puede usar para hacer predicciones
sobre tendencias futuras, como prondsticos de ventas,
lo que permite a las empresas planificar y presupuestar
de manera mas efectiva.

Automatizacion de tareas repetitivas: a2 |A se puede
utilizar para automatizar tareas repetitivas, lo que libera
de carga operativa a los colaboradores con la finalidad
de que se centren en tareas mas complejas y creativas.

Identificar riesgos y oportunidades: Se puede utilizar para
identificar riesgos y oportunidades potenciales que tu
empresa puede enfrentar, permitiendote tomar medidas
preventivas y proactivas.

Mejorar la experiencia del cliente: Analizar los datos del
cliente e identificar patrones, preferencias y comportamientos
que se pueden wusar para brindar recomendaciones
personalizadas y mejorar la experiencia del cliente.

Modelos predictivos: Tienen como objetivo determinar
oportunidades de negocio que pueden ser beneficiosas para
el futuro de una empresa, como también optimizar procesos.



ARQUITECTURA E INGENIERIA DE DATOS

Uno de los procesos mas importantes es la preparacion y estructuracion de datos para su analisis. Es un paso esencial en |la canalizacion de
la ciencia de datos, ya que permite a las organizaciones dar sentido a sus datos y extraer informacion valiosa para desarrollar todo tipo de
productos de datos.

Algunos beneficios de la ingenieria de datos incluyen:

Calidad de datos: Ayuda a garantizar que los datos
sean precisos, consistentes y completos, lo que
mejora la calidad de los conocimientos que se
pueden derivar de ellos.

Mayor eficiencia: Al estructurar los datos de una
manera que facilita el acceso y la consulta, la
ingenieria de datos puede ayudar a acelerar el
proceso de analisis y hacerlo mas eficiente.

Mejor escalabilidad: |a ingenieria de datos puede
ayudar a escalar la infraestructura de datos para
manejar grandes cantidades de datos, lo que
permite a las organizaciones hacer uso de
tecnologias de big data y extraer informacion
incluso de los conjuntos de datos mas complejos.

Mejor colaboracion: Ayuda a crear un lenguaje vy
una estructura de datos comun, lo que facilita que
los diferentes equipos y departamentos trabajen
juntos y compartan datos.



e ARQUITECTURA E INGENIERIA DE DATOS
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ANALYTICS AS A SERVICE WORK FLOW CON NUESTROS CLIENTES
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Reduce
Costos

Analizar y descubrir Compartir
A medida que los usuarios Se comparten los resultados mediante
. interactuan se generan nuevas productos de datos desarrollados de acuerdo a
Acceder e Inddgdr preguntas, con el fin de determinar las necesidades de los clientes o
—_— problemas, procesos a mejorar y requerimiento de los usuarios.
areas a potencializar.
Conocer las fuentes de informacion, PI'OCESCIT

estructura de los datos, herramientas
y necesidades.

Los analistas de datos inician el
proceso de convertir los datos en

Anadlisis inf i
ormacion relevante y de valor para
Robustos Interactuar la toma de decisiones y la
optimizacion de proceso.
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- SOLUCIONES A LA MEDIDA
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Gestion Comercial Inteligente Crédito Fidelizacion
Segmentacion de Clientes
Conoce a tus clientes.

Propension al Consumo

lll Identifica la actividad de consumo de tus
clientes.

Motor de Decision Alerta y Prevenciéon de Fuga

'/_@ Sabemos si tu competencia
@’. quiere llevarse a tu cliente y
activamos las alertas para tu

plan de retencién.

Descubre la experiencia de tus
t@j clientes en créditos otorgados en
el pasado, para calificar o
descalificar perfiles
automaticamente.

Cobranza Preventiva

@ Determina con
anticipacion si tu cliente no
te va a cumplir, generando

alertas para el cobro
preventivo.

Desarrollo de modelos de
pérdida esperada con el
objetivo de provisionar
pérdidas estimadas de una
cartera de crédito.

.,g; Provision de Cartera

> Aprueba y ofrece el valor mas
aproximado a la realidad de tu
cliente.
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- SOLUCIONES A LA MEDIDA
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SECTOR INMOBILIARIO

Gestion Comercial Inteligente

=._|‘-?j Mineria de Datos
Extrae datos de sitios web con el
asocien a su perfil.

= del mercado y compara los

precios con los tuyos.

& Perfilamiento de clientes | Recomendacién de propiedades
Conoce la capacidad de compra de tus I Muestrale a tus leads las propiedades que se
I
la propiedad adecuada. I
I

|
I
I
- objetivo de conocer los precios I Gy clientes, priorizarlos segun su perfil y ofrece
I
I
|

@ Valoracién de propiedades
ﬂl Compara las propiedades del
Al. mercado y vende o compra
segun un rango de precios
establecidos.

Rotacion de Propiedades
Prioriza la venta y la compra de

propiedades.
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iPreguntanos como! Visita nuestra pagina

info@dataleik.co www.dataleik.co



